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PARAULES CLAU (minim 3)

o Catala: col-laboraci6 pera I'adquisicié de material de defensa, Eurofighter, aeronautic, juste
retour, Mercat Unic

o Castella: colaboracion para la adquisicién de material de defensa, Eurofighter, aeronautico,
juste retour, Mercado Unico

 Anglés: collaborative defence procurement, Eurofighter, aeronautics, juste retour, Single
Market

RESUM DEL PROJECTE (extensié maxima: 100 paraules per llengua)

e Catala: L'augment dels costos de produccid i desenvolupament de material de defensa -
especialment en el sector aeronutic- fan patent la necessitat d'assignar els recursos de manera
adequada. A Europa, diversos paisos han trobat en la col-laboracio per a l'adquisicio de material de
defensa, una manera de superar les limitacions pressupostaries. A través de I'exemple de I'Eurofighter,
aquest estudi vol aportar una nova visio sobre les complexes dinamiques que envolten aquestes
iniciatives. La tesi és capag de transcendir I'ambit economic, destacant els principals reptes de la
col-laboracié per a I'adquisicié de material de defensa en el context europeu i espanyol.

e Castella: El aumento de los costes de produccion y desamollo de material de defensa -
especialmente en el sector aeronéutico— ponen de relieve la necesidad de asignar los recursos de forma
adecuada. En Europa, varios paises han encontrado en la colaboracion para la adquisicion de material
de defensa, una forma de sortear las limitaciones presupuestarias. A través del ejemplo del Eurofighter,
este estudio quiere aportar una nueva vision sobre las complejas dinamicas que rodean dichas
iniciativas. Esta tesis es capaz de trascender el ambito econémico, destacando los principales retos de
la colaboracion para la adquisicion de material de defensa en el contexto Europeo y espafiol.

o Anglés: Growing costs of developing and producing military equipment —epitomised in the
aeronautics sector- call for a smarter allocation of resources. in Europe several countries have resorted
to collaborative defence procurement programmes in order to overcome budgetary constraints. This
thesis analyses the relatively unexplored example of the Eurofighter to shed new light on the highly
complex dynamics stemming from these sort of programmes. This thesis is able to transcend the strict
boundaries of economics, to highlight the challenges for collaborative defence procurement within the
EU, paying special attention to the Spanish case.




