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ANEXO 8. HOJA DE RESUMEN DEL TRABAJO DE FIN DE GRADO

HOJA DE RESUMEN DEL TRABAJO DE FIN DE GRADO DEL GNMI (ESCI)

TITULO DEL PROYECTO: Expansion Internacional de Espaderos del
Atlantico a través del canal HORECA.

AUTOR/A: Sofia Lombardero Fernandez. NIA: 02309

CURSO ACADEMICO: Cuarto.

FECHA: 27 de mayo de 2014.

DIRECTOR/ES: Rosa Colomé Perales.

PALABRAS CLAVE (minimo 3)

¢ Catalan: internacionalitzacid, canal HORECA, sector pesquer.

e Castellano: internacionalizacion, canal HORECA, sector pesquero.
¢ Inglés: internationalization, HORECA channel, fishing sector.

¢ Aleman/Francés/Japonés/Ruso/Chino (si se ha utilizado uno de estos
idiomas en la realizacién del trabajo de Fin de Grado):

RESUM DEL PROYECTO (extension maxima: 100 palabras por lengua)

e Catalan: L'empresa Espaderos del Atlantico, S.A. es dedica a la
comercialitzaci6 de peix congelat a granel. El repte del treball es la
implementaci® d’'un nou canal de distribucié, el canal HORECA, per
comercialitzar producte elaborat. L'objectiu ha estat analitzar en quin pais,
amb quin producte, a quin preu i en quin tipus de clients implementar el

projecte per concloure amb els beneficis que aportaria aquesta nova

estratégia a 'empresa.

o Castellano: La empresa Espaderos del Atlantico, S.A. se dedica a la
comercializacién de pescado congelado a granel. El reto del trabajo es la
implementacién de un nuevo canal de distribucion, el canal HORECA, para
comercializar producto elaborado. El objetivo ha sido analizar en qué pais,

con qué producto, a qué precio y en qué tipo de clientes implementar el

proyecto para concluir con los beneficios que aportaria esta nueva
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estrategia a la empresa.

¢ Inglés: The company Espaderos del Atlantico, S.A. commercialize frozen
fish in bulk. The challenge of the Project is the implementation of a new
distribution channel, the HORECA channel, in order to commercialize
elaborated product. The goal has been to analyze in what country, which
product, at what price and which kind of customers to introduce the project in

order to conclude explaining the benefits that this new strategy could provide

to the company.

¢ Aleman/Francés/Japonés/Ruso/Chino (si se ha utilizado un de estos
idiomas en la realizacién del trabajo de Fin de Grado):




